江南古城“南疆驿”
驿疆南

 “驿疆南”。

这两天，在浙江省余姚市四明西路的闹市区，这块新出现的店名招牌，赚足了眼球。
在被誉为“文献名邦”的余姚古城，市民们对新鲜词汇的敏感度，绝不亚于对新鲜滋味的敏感度。
人们揣着好奇走进店里。阿克苏冰糖心苹果，库车巴旦木，阿拉尔核桃，库尔勒香梨，伊犁树上杏干，和田大枣，喀什西梅干……呵呵，万里之外新疆大地上令人垂涎的美味物产，仿佛一个清晨全集中在这里了。
高个子的男店主忙碌着，面对客人们将信将疑的眼神和评价，总是笑笑。一位女顾客走到他面前，指着装着苹果的纸箱说：“这真是从阿克苏运来的吗？前几年，有位援疆的张老师替阿克苏农民推销苹果，直接从那儿快递过来，那个苹果味道才叫好呢！”
“你说的张老师，是我老婆！”寡言的店主开口了，“我们当初替那里的农民销售新疆特产，现在援疆指挥部和新疆朋友都支持我们办好宁波的‘驿疆南’品牌果品店！”
这位“援疆的张老师”，叫张亚萍，在余姚革命老区梁弄镇的中学任校长助理。数年前，当她作为宁波市派出的一名援疆教师时，她根本不会想到，自己竟会干一件与本职工作无关却与援疆依然密切相关的“分外事”，并由此引出一个对浙江新疆两地来说都有滋有味的故事。
忆江南

2014年8月，张亚萍告别山清水秀的江南，踏上了西去新疆的路途。她要去的地方，是宁波市对口支援的库车县。库车，是龟兹古国所在地，也是维吾尔族群众聚居地，历史悠久，民族风情浓郁。
根据安排，张亚萍在库车宁波双语教师培训中心支教。张亚萍是语文骨干教师，又是余姚市的作协会员，因此她对教好语文有足够的信心，只是内心时常忐忑不安，毕竟，这里的生活和工作环境都是全新的。
好在，她所面对的“学生”是阿克苏地区的少数民族教师，大家都是教师，又都是成人，没几天，大家彼此就熟悉起来了。
熟悉了，聊的内容就越来越多。课间，少数民族学员们时常要张亚萍讲江南的风情，甚至要求教他们余姚方言；张亚萍则动员学员们多讲讲自己。阿先努尔说，自己家里种着地，5亩地的红枣，10亩地的核桃，周末，她和丈夫都要下地干活。艾合买提说，他除了上班教书，还养了几只羊，每天中午回家把羊放到野地里，下班了再把羊赶回家。胖嘟嘟的热比古丽说，库车大馕最有名了，“下次我带点来，你一定要尝尝！”
聊得欢畅时，学员们会拿出红枣、核桃、巴旦木之类的零食与老师分享。张亚萍老觉得不好意思，但学员们说，这些都是他们自己家里种的。言下之意是值不了几个钱，请尽管吃。
深秋的一个周末，学员阿拜旦木要回乡下老家去，张亚萍和其他几位学员同行前往做客。
张亚萍被安排住在阿拜旦木哥哥家的新房子里。同行的学员告诉张亚萍，随着新农村改造和富民安居工程的推进，库车乡村的住房条件已经好了很多。但让张亚萍深有感触的是，村民们口袋里的钱实在还是很有限。
她在阿拜旦木哥哥家的院子里闲逛，发现角落里有一大堆脏脏的枣子。
“都烂了啊！”看着那堆没有色泽的干枣，张亚萍深感可惜。
“老师，不是烂了，这是灰枣，没有洗过。”阿拜旦木解释道，“今年的枣没人要，卖不出去，只能喂羊。”
枣的个头看着不大，张亚萍捞起一个用水一冲，丢进嘴里，觉得味道挺好，与学员们请她吃的没啥差别。嚼着嚼着，她脑子里蹦出一个平常想都不敢想的念头：“阿拜旦木，这些枣先不要让你哥哥喂羊了，我问问家乡的朋友，看看有没有人要。”
此前，张亚萍曾给亲朋好友们寄过一些新疆的红枣、核桃，大家都说非常喜爱这些纯天然的土特产——有自然的味道。
回到学校，张亚萍便在朋友圈、QQ群里说明原委，开始吆喝“卖枣”，才一个星期，就有了1000公斤的订购量。阿拜旦木兴奋地帮哥哥洗枣、烘干、装箱，找快递发到余姚。
这1000公斤的枣，赢得了普遍好评。
没几天，这件事从张亚萍执教的语文一班，迅速传遍了整个学校。
班长努尔找到张亚萍，送了一箱苹果：“老师，这是我们家种的苹果，好吃得很！”
张亚萍吃到了美味的阿克苏苹果。
当她对苹果赞不绝口时，努尔顺势告诉老师，他这是“引蛇出洞”，希望她能帮他家及邻近乡亲们地窖里的几十吨苹果找找销路！
正在为努尔用的成语哭笑不得的张亚萍，一下难住了：这可不是个小数目啊！

但面对努尔真诚恳切的目光，张亚萍硬着头皮应承了下来：尽全力，帮助推销！
一场大规模的接力分销在余姚乃至宁波大地展开了，接力链上的大部分人，其实并不熟悉。但是，对新疆的热爱、对援疆教师的信任、对维吾尔族同胞脱贫的支持等这样一些非经济因素，成了这场接力分销的重要支撑。一时间，朋友圈、QQ群乃至一些亲友聚会上，都有关于“阿克苏冰糖心苹果”的信息和谈论，准备过年的人们纷纷把对水果的选择，交付给了这性价比较高的“阿克苏苹果”。
半个月之后，张亚萍心里的一块大石头落地了。她告诉努尔，36吨苹果，宁波市民全要了！
张亚萍兼任新疆特产“推销员”的名声不胫而走。业余时间的助销，排遣了张亚萍思乡念家的情愫，让她找到了“忆江南”的路径。
南疆驿

2016年2月，张亚萍从库车调到了阿克苏教育学院。尽管工作地点变了，但找她推销新疆特产的人更多了，有苹果协会的，有核桃合作社的，甚至还有奶牛场的场主。
如果再凭一己之力，去分销数量越来越大、品种越来越多的新疆特产，已不可能。好在张亚萍有个铁杆的“后援”，那就是她开奶茶店的丈夫卢宏波。最初当张亚萍帮助学员们销售枣子、苹果时，她就让卢宏波负责在家乡接货和分送，并一直动员他改行做新疆特产的直销。现在，条件成熟、水到渠成了！夫妻俩一合计，开起了余姚第一家“新疆特产”店。
看到他们的新疆特产生意做得红火，附近地方的一些朋友纷纷来找他们合作。到2017年8月，宁波各地销售新疆特产的商店，已达9家。
张亚萍援疆结束回到了梁弄镇中学，继续她的教书育人事业。而卢宏波却常跑新疆了，他要把那里的特产源源不断地发回来。
2017年夏天，在阿克苏、阿拉尔、库车等地的学员纷纷传来消息，说浙江省援疆指挥部、阿克苏地区和兵团一师正联合推出便利新疆特色农产品赴浙江销售的援疆项目，并由三地骨干企业组建运营公司，在浙江市场实施“十城百店”工程，他们希望张老师夫妇能够参与其中。阿拉尔的学员阿迪力说得更实在：“张老师，你对南疆的农产品熟悉，你对南疆有感情！”
为新疆优质农产品助销，上升到了援疆工作的层面了！
张亚萍喜滋滋地把这个消息告诉了丈夫。对新疆农产品销售已经轻车熟路的卢宏波说干就干，以宁波美疆贸易有限公司名义向相关部门提出了参与“十城百店”项目的申请。张亚萍则向援疆指挥部领导汇报了以往助销新疆农产品的做法和体会。
2017年9月，卢宏波的宁波美疆贸易有限公司在众多候选企业中脱颖而出，被确定为浙江省援疆“十城百店”项目宁波地区总代理。“驿疆南”，正是这个“十城百店”项目的店名。援疆指挥部领导说，张亚萍助销南疆农产品的行动给人以启发，他们夫妇俩先人一步开店销售南疆农产品的实践，值得肯定和支持！
余姚市四明西路“驿疆南”店开张的时候，张亚萍没有参加，她正在10公里外的学校上班。忙完了手头的工作，掌灯时分，她走进了自家的新店，细细打量货架上烙着南疆印记的一件件货品， 一些笑脸和一些往事在她脑海闪过。
张亚萍说，看到“驿疆南”三个字，就会想起南疆的学员和南疆的风情，想起在祖国西陲“忆江南”的那些日子。如今，散发着浓郁西域气息的“驿疆南”落户到我们这里了，我们就要把“驿疆南”办成“南疆驿”，“让它成为新疆优质农产品走进千家万户的驿站，成为民族团结的驿站！”

